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برند شما، قول شماست! 
چه وعده ای به مشتریان تون می دین که هیچکس دیگه نمی تونه بده؟
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لوگو فقط یه عکس نیست، یه داستانه.

داستان برند شما چیه که با لوگوتون گره خورده؟
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      چــرا مشتری بایـد شــما رو انتــخاب کــنه؟

جــواب این سوال توی قلب برند شماست.
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   برندینگ: ساختن حـــس اعتــماد و اعــتبـار.
چــــه کاری برای تقویـت این حس انجام دادین؟
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آیــا برنــد شــما »صــدا« داره؟ اگــه داشــت، چــه حرفــی می زد؟
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مهم ترین عنصر برندسازی از نظر شما چیه؟ 
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از خودتون بپرسین سخت ترین مرحله، 
توی فرآیند فروش برای شما چی بوده؟ 
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چقدر به حرفای مشتری هاتون گوش می دین؟
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تنـــها بــر برنـــامــه های فـــروش کــوتاه مدت
  که سود آنی رو به همراه دارند تمرکز نکنین.
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بازاریابی یعنی ساختن پلی بین شما و مشتری .
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محتوا پادشاهه، اما توزیع ملکه!
بهترین کانال رو برای توزیع محتواتون انتخاب کنین.
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ترکیب مهارت های نرم و سخت مانند تفکر انتقادی و تحلیل داده، 
رمز ماندگاری در بازار آینده است!
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چطور پیام بازاریابی تون رو جذاب می کنین که مخاطب نتونه ردش کنه؟
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تبلیغات موثر: حرف درست به آدم درست، در زمان درست. 
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تبلیغات مبتنی بر محتوای تولیدشده توسط کاربر،
بیشتر از سایر انواع تبلیغات، کلیک می خوره.
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ترس از شکست، بزرگترین سد راه موفقیته. 
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ثروت سازی، یه دوی ماراتن هست نه دوی سرعت. 

صبر و استمرار، کلیدهای اصلی اونه.
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مذاکره برد- برد، تنها راه رسیدن به توافقات پایداره. 
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مایکل فیلیپس)قهرمان شنا و رکورددار مدال طلای المپیک(:

قهرمانان همون بازنده هایی هستن که از جاشون بلند شدن.
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یه رهبر واقعی، تیمش رو به سمت موفقیت هدایت می کنه،
نه این که فقط دستور بده.
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سرمایه گذاری روی خودت، بهترین سرمایه گذاری زندگیته.
امروز چی یاد گرفتی؟
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آشنایی با الگوهای رفتاری مشتری، برگ برنده شماست.
چطور از این شناخت استفاده می کنین؟
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گوش دادن فعال، هنر ارتباط موثره. چقدر بهش مسلطی؟
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دل به آن ده که آنت دهد، نه آن که خواهی )سعدی(
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