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تعجب نکن از تعجب مردم 
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برند شما، قولیه که به مشتری میدین 
هرگز نباید اون رو بشکنین.
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اگه برندتون یه انسان بود، چه شخصیتی داشت؟ 
همین، راز جذابیت شماست.
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اصالت، گرانبهاترین دارایی یه »برند« هست.
تقلید، شما رو کپیِِ دست دوم می کنه!
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برندهای قوی،تنها محصول نمی فروشن
بلکه داستان برندشون رو هم می گن...
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مشتریان، سفیران برند شما هستن. 
تجربه  خوب اونا، بهترین تبلیغه.
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ثبات توی پیام و تجربه، بنای اعتماد به برند رو محکم می کنه.
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هر کالایی یه ویژگی منحصر بفرد داره
 که اصطلاحا به اون »دکمه داغ« گفته میشه.
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یه ضرب المثل چینی: اگه بلد نیستی بخندی، مغازه باز نکن.
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»نه« امروز مشتری، لزوماً »نه« فردا نیست. 
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فروش، بازی اعداد نیست، بازی ارتباطات انسانیه.
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 اطلاعات مربوط به مشتریان موجود و بالقوه،
عاملی حیاتی برای موفقیته.
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خرید اینترنتی سومین دلیل مردم ایران
 برای استفاده از اینترنته.
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توی بازاریابی با احساسات مخاطبان هم سروکار داریم.
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تحلیل داده ها، قطب نمای بازاریابی مدرنه. 
بدون اون، توی تاریکی حرکت می کنین.
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تبلیغات مؤثر، نه فریاد زدن، 
بلکه نجوا کردن پیامی درست در گوش مخاطب درسته.
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اعتماد مخاطب، با تبلیغات صادقانه و شفاف به دست میاد.
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موفقیت، یه مقصد نیست، یه مسیره 
که با قدم های کوچک و پیوسته طی میشه.
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ثروتمندان، فرصت ها رو می بینن،
در حالی که افراد معمولی تنها مشکلات رو میبینن.
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احترام به طرف مقابل،
حتی در صورت اختلاف نظر، کلید مذاکره موفقه.
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  خداوند حال قومى رو تغيير نمیده
مگه اون که اونا خودشون حال شون رو تغيير بدن. )آيه ۱۱ سوره رعد(
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ما خودمون همون تغییری هستیم که به دنبالش می گردیم.
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شناخت نقاط قوت و ضعف، اولین قدم در مسیر توسعه فردیه.
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از همین فردا شروع کنین و فکر کردن به کلمات بد، 
منفی و حتی به زبان آوردن اونا رو متوقف کنین.
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آموزش، تنها سلاح قدرتمندیه که با اون میشه دنیا رو تغییر داد.
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