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داستان لوگوی آکادمی دکتر علی مصریان
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فروش و بازاریابی

فروش در واقع گفتگو با مردمه، شــما توی ایـــن گــفتــگو 
باید به اونا اطمینان بدین قراره  زندگی شون رو بهتر کنین
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فروش و بازاریابی

داستان سرایی، قلب فروش موفقه
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فروش و بازاریابی

ایجاد اعتماد از هر تکنیک فروش بهتر و عملی تره 
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فروش و بازاریابی

مشکلات مشتری رو رفع کنین مطمئن باشین
هر مشتری نماینده یه بازار بزرگه
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فروش و بازاریابی

فروش اساساً همون انتقال احساساته.
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فروش و بازاریابی

اگه مردم شما رو دوست داشته باشن،
بـــه حرف تــون گـــــوش مــی کـــنـــن،
 امــا اگه به شما اعتماد داشته باشن،
 بـــا شــمـا مـــعامــله مـــی کــــنــــن.
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فروش و بازاریابی

 اگه به چیزی که می فروشین اعتقاد ندارین،
مشتری شـما هــم اون رو باور نخــواهـد کرد .
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تبلیغات و رسانه

ابتکار جالب نایک برای تبلیغ محصول

همه یک جفت لازم دارن
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روانشناسی موفقیت

کاری که می خواید انجام بدید رو رها نکنین؛
کاری که عشق و الهام داشته باشه با کمترین اشتباه مواجه میشه...
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روانشناسی موفقیت

دونستن اون چه باید انجام بشه ترس رو از بین می بره
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روانشناسی موفقیت

هر وقت  احساس کردی که به ته خط رسیدی نومید نشو؛ 
بدون که به مو میرسه اما پاره نمیشه چون خدا هست...
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اصول مذاکره

 هیچ معامله ای بدون وجود این معیار ها ختم به خیر نمی شه: 
نیاز، پول، ضرورت، اشتیاق و اعتماد  ...
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برندینگ

مشتریان وفادار یعنی این!
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برندینگ

تصوری که بعضی از مدیرا از فرهنگ سازمانی دارن

ویژگی هایی که یه فرهنگ سازمانی عالی باید داشته باشه
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توسعه فردی

فقط ساعت رو تماشا نکن؛
     به جاش سعی کن

      کاری که ساعت انجام می ده رو انجام بدی: »ادامه دادن«
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رفتارشناسی
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مدیریت

زندگی به تناسب شجاعت فرد برای او کوچک یا بزرگ می شه
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مدیریت

اگــه هــمـون اول ریـسک نـکنی،
در ادامه مجبور می شی بیشتر ریسک کنی 
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رازهای ثروت سازی

اگه می خواید پول در بیارین،

      باید ابتدا به بقیه کمک کنید پول دربیارن.
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رازهای ثروت سازی

هیچ آسانسوری برای موفقیت توی فروش وجود نداره.
»جــستــجـــوگـــری« 

کاری سخت و خسته کننده  است اما بهاییه که برای کسب درآمد بالا 
باید بپردازین...

رفتن به فهرست 24



جملات الهام بخش

بزرگ ترین ضعف ما در تسلیم شدنه. مطمئن ترین راه
      برای موفقیت اینه که فقط یه بار دیگه تلاش کنیم.

      )توماس ادیسون(
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جملات الهام بخش

آنقدری که کلمات آدم کشته اند
      تفنگ ها نکشته اند....
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رفتن به فهرست

با نویان به اقیانوس طعم های لذت بخش سفر کنید ...
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نویان برگزیده  مدیریت نوین در رستوران داری ایران
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