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هر شکست، یک درس پنهان داره. 	

 آماده یادگیری هستین؟
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بهترين سخن، آن است كهق اب لفه م،روشن و كوتاه باشدخ و ستگى نياورد.
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برند شما، داستانیه که مردم از شما تعریف می کنن. 	
دوست دارین چه داستانی بگن؟
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یه برند قوی، حتی بدون گفتن، حرفش رو می زنه.  	

برند شما چه پیامی داره؟
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فرق شما با رقبا چیه؟ 	

 این تفاوت رو به یه نقطه قوت برندینگ تبدیل کنین.

رفتن به فهرست 6



برندســازی: هنــری بــرای ســاختن یــه جــایگاه خــاص تــوی ذهــن مخاطب. 

جــایگاه شــما کجاس؟
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    به نظر شما کدوم برند ایرانی
توی برندینگ بهترین عملکرد رو داره؟ 
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 	    تفاوت »محصول« و »برند« چیه؟ )پاسخ در شماره آینده(

رفتن به فهرست 9



  فروش موفق، یعنی ارزش آفرینی برای مشتری.
 چه ارزشی به زندگی مشتری اضافه می کنین؟
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بهترین تکنیک فروشی که تا حالا استفاده کردین و جواب داده، چیه؟ 
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فروشنده حرفه ای، اعتراضات رو فرصت می بینه، نه مانع. 
چطور با اعتراضات مشتری کنار می آیین؟
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فروشنده موفق، نه تنها محصول،
بلکه تجربه کاربری بی نظیر می فروشه.
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بازاریابی دیجیتال، شریان حیاتی کسب و کارهای امروزیه.
چقدر بهش مسلط هستین؟
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مهم ترین چالش شما توی بازاریابی آنلاین چیه؟ 
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 به جای فروش مستقیم، به مشتری آموزش بدین و بهش ارزش بدین. 
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چطور با بودجه کم، بازاریابی موثری داشته باشیم؟  )پاسخ در شماره آینده(
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تبلیغی که احساس مخاطب رو درگیر نکنه، پول هدر دادنه.  	
تبلیغ شما چه احساسی رو بیدار می کنه؟
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 هدف اصلی تبلیغات چیه؟ )پاسخ در شماره آینده(
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»ذهنیت مثبت«، اولین قدم به سوی موفقیته. 	

امروز ذهنیت شما چطوره؟
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تنوع سبد درآمدی، راهی به سوی استقلال مالی.
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همدلی، شاه کلید هر مذاکره موفقه. 
چقدر می تونین خودتون رو جای طرف مقابل بذارین؟
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بزرگترین افتخار زندگی، هرگز سقوط نکردن نیس،

  بلکه تو اینه که هر بار که زمین می خوریم، دوباره بلند شیم.)نلسون ماندلا(
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مدیریت زمان، یعنی مدیریت زندگی.
چقدر برای برنامه ریزی زمانتون وقت می ذارین؟
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کتاب خوانی، باشگاه مغز شماس.
این هفته چه کتابی خوندین؟
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محرک های خرید مشتری رو می شناسین؟ چطور ازشون استفاده می کنین؟

)پاسخ در شماره آینده(
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ضمانت بازگشت وجه، تیری در تاریکی نیس، یه نشونه اعتماده.
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مولوی در مثنوی معنوی:

هر که رنجی برد، گنجش شد پدید / هر که جدی کرد، بر جودی رسید
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